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Özel Durum Açıklaması (Genel)
	
	
	

	Ortaklığın Adresi


	:


	Cami Mahallesi Kaplan Cad.No:149 Darıca/KOCAELİ



	Telefon ve Faks No.


	:


	(262) 745 47 47 - (262) 745 43 42



	Ortaklığın Yatırımcı/Pay Sahipleri İle İlişkiler Biriminin Telefon ve Faks No.su


	:


	(312) 415 64 53 - (312) 432 27 05



	Yapılan Açıklama Ertelenmiş Açıklama mı?


	:


	Hayır



	Özet Bilgi


	:


	OYAK Çimento Grubunun sektörle ilgili görüşleri




AÇIKLAMA:

Açıklanacak Özel Durum/Durumlar:
İSTANBUL MENKUL KIYMETLER BORSASI BAŞKANLIĞI'NA

Bugün bir günlük gazetede aşağıda yer alan OYAK Çimento Grubu görüşleri yayınlanmıştır:

Türkiye çimento sektörü 2010 yılına endişe ile başlamıştı, zira 2009'da %1.5 mertebesindeki pazar daralması, asıl daralmanın 2010 yılında yaşanacağına dair yorumlara sebep oluyordu. OYAK Çimento Grubu olarak ise bizler, yılın ilk günlerindeki basın toplantımızda, pazarın en az %8 büyüyeceğini belirtmiş, devam eden altyapı yatırımlarına yeni konut projelerinin de ekleneceğini vurgulamıştık. Açıklanan ilk 4 aylık Türkiye verilerine baktığımızda haklılığımızı görüyoruz. Şu ana kadarki verilere bakıldığında 2010 yılı iç pazar satışları 44 Milyon Ton mertebelerinde tamamlanacak gibi görünüyor, 2009'da bu rakam 40 Milyon idi.

İnşaat, ekonomik gelişmeleri geriden takip eden bir sektör, durgunluk başladığında projelerin bitirilmesi için geç yavaşlıyor ve canlanma dönemlerinde de planlamanın yapılması nedeniyle geç atağa kalkıyor. 2010 yılının ilk çeyreğinde de Türkiye %11.7 büyürken inşaatın büyüme hızı %8'de kaldı, çimento pazarı ise %12 büyüdü. Yılın geri kalanında inşaatta büyümenin hızlanarak devam edeceğini, altyapı, konut, enerji, liman, baraj yatırımlarının belirleyici olacağını varsayıyoruz. Burada bakış açımız çok net; Türkiye çok büyük bir ülke ve daha yapacak çok iş, inşa edilecek çok şey var. Kişi başına çimento tüketimi ise 2009'da sadece 551 kilogram, yatırımlar sürdükçe bu rakamın mutlaka 1,000 kilogram mertebesine gelmesi gerektiğine inanıyoruz.

İhracat, sektörün yıllardır en büyük kurtarıcısı; 2009'da sektör olarak 20 Milyon Tonun üzerinde çimento ve klinkeri yurtdışına sattık, en büyük müşterilerimiz Ortadoğu ve Kuzey Afrika ülkeleri oldu. 2010'da çok benzer bir tonajı yakalayacağımıza inanmakla birlikte buna mecbur olduğumuzu da biliyoruz, zira ülke içinde satılan tonaj belli. Türkiye olarak çimento işinde dünya üzerinde olabilecek en iyi konumdayız; her yanımız hem çimento eksiği olan, hem de bunu satın alacak parası bulunan ülkelerle çevrilmiş durumda. Önümüzdeki birkaç yıl içinde de talebin devam edeceğini ve Afrika ülkelerinin gelişiminde Türk çimentosunun katkısını sürdüreceğini öngörüyoruz.

Sektörde yeni yatırımlar yavaşlamış olsa da devam ediyor, halen 64 Milyon Ton klinker kapasitesi var ve kısa vadede bunun 65 Milyona çıkacağını hesaplıyoruz. Çok basit bir hesapla, bu klinker kapasitesi ile 77 Milyon Ton çimento üretilebileceği varsayılabilir ve geçtiğimiz yıl ülkede satılan çimento 40 Milyon Ton. Yani ihracat olmasa sektörün kapasite kullanım oranı %50'nin biraz üzerinde. Dolayısıyla biz ülke çapında yeni kapasite ihtiyacı olmadığını düşünüyoruz, ama yine de yeni yatırımlar yapılıyor ve mutlaka bazı ön çalışmalar sonrasında yapılıyor. Burada da bizim tavsiyemiz şu olabilir; fizibilite raporları varsayımlarının gerçekçiliği ölçüsünde gerçekçidir. Bugün Türkiye'de, çimentonun çok karlı olduğunu düşünüp sektöre giren ve aldığı kredileri sürekli yeniden yapılandırmaya uğraşan şirketler olduğu biliniyor.

OYAK Çimento Grubu olarak 2010 yılının ilk yarısını beklentilerimiz ölçüsünde tamamladık. Ülkenin her yanına yayılmış 5 şirketimiz iç pazarda toplam 3.5 Milyon Ton çimento satışı gerçekleştirirken, ihracatımız 1.1 Milyon Ton oldu. Mali sonuçlarımız önümüzdeki 1 ay içinde açıklanacak ve yine planlarımız doğrultusunda yılı tüm şirketlerimizde karlı tamamlamayı öngörüyoruz.

2009 yılının asıl problemi, finansal krizin ötesinde artan kapasite, yetersiz talep ve yoğun rekabetti; bu yüzden fiyatlar epeyce gerilemiş, sektörün karlılıkları darbe almıştı. 2010'un ilk aylarına baktığımızda ise talebin canlanması sonucu fiyatlarda bir kıpırdanma olsa bile, Ocak ayından Nisan sonuna kadar genel fiyatlardaki artış sadece %3, TÜİK verilerine göre ortalama satış fiyatı ise 94 TL. 2008 yılında fiyatın 123 TL'yi gördüğünü anımsarsak, halen artış olması gereği net biçimde görülüyor.

Maliyet tarafında ise gelişmeler aleyhimizde; yakıt fiyatları geçtiğimiz yıla oranla %100'ün üzerinde arttı, iki katını aştı, hatta bir fabrikamızda petrokok maliyeti bugün itibariyle geçen yılın %144 üzerinde. OYAK Çimento Grubu olarak, maliyetlerimizi hassasiyetle denetliyoruz ve sürekli aklımızı bunları aşağı çekmek üzere yoruyoruz: Fabrikalarımızda değişik tipte kömürleri inceleyerek, maliyet düşürücü geçişleri tamamladık, atık yakma, fabrika prosesinden enerji elde etme konularında yoğun biçimde çalışıyoruz.

Sektör her geçen gün daha rekabetçi oldukça, çimentonun kendisi de homojen bir mal olmaktan çıkıyor; biz en çok bilinen tipte çimento üreten kapasitelerin artacağını yıllar önce fark ettiğimizde, ürün farklılaştırması için çalışmaya başlamıştık. Bu çalışmaların sonucunda bugün dünyada bulunan en üst kalitede beyaz çimentoyu Adana fabrikamızda üretiyoruz. İskenderun tesislerimizde cüruflu çimento, Bolu'da düşük ısılı çimento, petrol çimentosu, Mardin'de erken dayanımı yüksek çimento, Aslan'da markalı dökme çimento üretiyoruz. Bu çeşitliğinin yanına grup şirketimiz OYAK Beton'un profesyonelliğini, hızını ve güvenilirliğini ekleyince Türkiye'nin en büyük projelerinde rakiplerimizin bir adım önünde oluyoruz.

Bu yıl kapasite artışı yatırımı olarak sadece Bolu Çimento'nun Ereğli öğütme tesisi için çalışmalar sürüyor, burada Adana'da yaptığımız gibi bir atık olan cürufu değerlendirmek, çevreye saygısı üst düzeyde olan cüruflu çimentoyu üretme niyetindeyiz. Bu yatırım ve diğer şirketlerimizde planladığımız tüm yatırımlar da aslında daha temiz, daha doğaya saygılı ürün piyasaya sunmak üzerine. Tüm fabrikalarımızda atık yakma lisanslarımız var ve çevreyi, insan sağlığını tehdit eden pek çok tehlikeli maddeyi, fırınlarımızın 2,000 dereceye ulaşan sıcaklığında bertaraf ediyoruz. Atık toplama konusunda tüm sanayicilerle ve belediyelerle görüşme halindeyiz; Türkiye'de son dönemde evsel atıkların toplanması, ayrıştırılması ve bertaraf edilmesi üzerine bazı şirketler kuruldu, bu şirketleri sonuna kadar destekliyor ve fabrikalarımızın her türlü yardıma hazır olduklarını belirtmek istiyoruz. Orta vadede amacımız, bir yandan cüruflu çimentoyu pazarda kabul ettirerek dünyada bilinen en çevre dostu bu çimento tipinin kullanımını arttırmak, diğer yandan da atık bertarafı konusunda en üst noktaya ulaşarak çevreyi kirleten değil, çevreyi temizleyen bir çimento grubu olmaktır. 

Türkiye'de 2009'da tamamlanan en büyük şirket devralma işlemini OYAK olarak biz gerçekleştirmiştik; Aslan Çimento'yu 2009'un son günlerinde bünyemize kattık, OYAK Çimento Grubuna entegrasyonunu tamamladık ve alıma ilişkin verdiğimiz tüm kararlardan çok memnunuz, inanıyoruz ki Aslan Çimento, lokasyonu ile, 100 yıllık geçmişi ile, limanı ile ve kalitesi ile sektörün önemli bir üyesi olmaya devam edecek. 2010 yılında, ülkemizdeki 48 çimento fabrikasından 2 ya da 3 tanesinin el değiştirebileceğini düşünüyoruz, bu 48 fabrikaya 22 grup hakim, dolayısıyla bu durum 1 ya da 2 grubun sektörü terk etmesi anlamına gelebilir. OYAK Çimento Grubu olarak biz her türlü alım fırsatını değerlendiriyor ve gerekli çalışmaları yapıyoruz, satılması düşünülen her çimento şirketini de dikkatle ve ciddiyetle inceleriz.

Yukarıdaki açıklamalarımızın, Sermaye Piyasası Kurulu'nun Seri: VIII, No:54 sayılı Tebliğinde yeralan esaslara uygun olduğunu, bu konuda/konularda tarafımıza ulaşan bilgileri tam olarak yansıttığını; bilgilerin defter, kayıt ve belgelerimize uygun olduğunu, konuyla ilgili bilgileri tam ve doğru olarak elde etmek için gerekli tüm çabaları gösterdiğimizi ve yapılan bu açıklamalardan sorumlu olduğumuzu beyan ederiz.
